
2016 e oltre………. 



OVERVIEW 

CHI DOVE 

COSA COME 

PROTAGONISTA TECNOLOGICO  
NEL SUPPORTO  

ALL’INNOVAZIONE IT 

TECHNOLOGY CONSULTING  

TECHNOLOGY DELIVERY 

PROFESSIONAL SERVICES  

12 ANNI CONSECUTIVI 
 DI CRESCITA  

120 CLIENTI ENTERPRISE  

30 PROFESSIONISTI CERTIFICATI  

DOVE OPERIAMO  
 

ITALIA E UK  

Roma Milano 

Padova Londra 



ESPERIENZA, PROFESSIONALITÀ E UNA STORIA  DI 
SUCCESSO E DI ECCELLENZA IN PROGETTI STRATEGICI 

INFRASTRUTTURA NETWORK E DATACENTER 

VISIBILITY, PROTECTION, SECURITY SERVICES 

METODI E PROCESSI A STANDARD INTERNAZIONALE 

COMPETENZE COMPETENZE 
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 SEMPLICITÀ  
GESTIONALE 

   SEMPLICITÀ  
         NEI 
CAMBIAMENTI 

  VELOCITA’ 
     NELLE 
ESPANSIONI 

LE NOSTRE LINEE GUIDA 



   Advanced Security Services 

  

NOC/SOC Services 

       7x24 ONSITE   
    Tech Assistance 

      Assessment 

  SERVIZI  
AVANZATI 

SERVIZI 



Incessante azione di scouting di nuove tecnologie e nuove 
soluzioni abilitanti 

Capacità di progettazione e integrazione negli 
ambienti più complessi 

Interlocutore continuativo per le grandi 
organizzazioni  

Aiutiamo a validare scelte con dimostrazione in 
laboratorio e in operativo 

STRATEGIA 
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Obiettivi raggiunti 

Rafforzamento Area PROFESSIONAL 
SERVICES e DELIVERY 

CONTINUA L’INVESTIMENTO IN 
SPECIALIZZAZIONI: 

Certificazioni 

Rafforzamento NOC-SOC 

Investimento in LAB 
Software Defined IT 

OBIETTIVI RAGGIUNTI OBIETTIVI RAGGIUNTI 



Ma veniamo a noi: il tema dell’incontro 

Ma veniamo a noi: il tema dell’incontro 



AMPLIAMENTO AREA 
COMMERCIALE 

RAFFORZAMENTO 
AREA TECNICA 

SVILUPPO SINERGIA 
TECNICA E 

COMMERCIALE CON 
FILIALE  INGLESE 

SVILUPPO 
MARKETING 

PROGRAMMI E STRATEGIE 



 Sviluppo Filiale UK 

Miglioramento della Interazione Aditinet-
Cliente 

Nuovo Sito Web Eventi Clienti e Vendor 

Mailer   Technical Newsletter  

Campagna Stampa  

Apertura Filiale Giugno 2015 
Approccio Clienti 

Multinazionali 
Campagna Stampa 



Business plus 

Miriamo ancora ad essere una eccellenza attraverso il mix di tecnologie best-of-breed 
unite al fattore umano, con specializzazioni avanzate per la migliore “esecuzione” 
possibile. 

Proseguirà pertanto l’investimento in scouting di nuove tecnologie : 
 

- Attraverso l’analisi e lo studio “ Interno” 

- L’impiego del network di relazioni con Partner e Professionisti nei paesi con R&D  

- Impiegando Gartner come ulteriore validazione  



Business plus 

OBIETTIVO RAFFORZAMENTO AREA DATA CENTER 
(software-defined IT: NETWORK, STORAGE)  

OBIETTIVO RAFFORZAMENTO DELL’AREA BIG-DATA 

OBIETTIVO RAFFORZAMENTO AREA DIGITAL IDENTITY & 
SINERGIA CON SOLUZIONI DI SECURITY 

OBIETTIVO RAFFORZAMENTO AREA SECURITY NEI CONTESTI 
PUBLIC CLOUD & HYBRID CLOUD 

OBIETTIVI 

OBIETTIVO DI CRESCITA (fatturato) +20% 
2016 su 2015 e 2017 su 2016 



Business plus 

Le attività della nostra azienda UK sono destinate a 
svilupparsi anche fuori dei confini inglesi con 
l’acquisizione di contratti con clienti multinazionali 
 
La sinergia Italia-UK si sviluppa creando un pool 
allargato di risorse specializzate che possono 
operare su un territorio più ampio 
 
Inoltre grazie ad una migliore economia di scala 
anche il rapporto con i vendor si rafforza, a 
beneficio di tutti i ns clienti  

ADITINET UK 



VISION 

Continuare a 
investire 
attivamente 
nel futuro 

Aumentare e 
sviluppare la 
nostra capacità 
operativa 

Raffinare una 
capacità  
d’innovazione  

Seguire i nostri 
clienti nelle 
loro espansioni 
internazionali        
 

VISION 



Grazie! 


